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はじめに

リードマグネット（Lead Magnet）は、より多くの見込み顧客を獲得
するための最も優れた方法の1つです。もしあなたが今、リードマグネ
ットを持っていないか、良いリードマグネットを持っていないとした
ら、今すぐにでも作らなければなりません。

本チートシートでは、あなたの顧客リストを育成するのに役立つ83個
のリードマグネットのアイデアをご紹介します。ここでは、83個のリ
ードマグネットのアイデアを、5つの主要なタイプに分けました。

タイプ1.教育用のリードマグネット
タイプ2.利用価値の高いリードマグネット
タイプ3.娯楽用のリードマグネット
タイプ4.コミュニティ構築用のリードマグネット
タイプ5.既存顧客向けのリードマグネット

上記それぞれのタイプについての詳しい説明やアイデアの事例は
AutoPilotAcademyのブログにて詳しく解説しています。
リードマグネットの基礎から解説していますので、ぜひご覧ください。

さあ、リードマグネットを作成する準備はよろしいですか？

それでは、あなたのビジネスで見込み顧客を獲得するために効果的な
83個のリードマグネットのアイデアをご紹介します。

https://www.autopilotacademy.jp/lead-magnet-ideas-that-attract-customers-like-magnets/
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タイプ1.教育用の
リードマグネット
1.ゲートコンテンツ
2.チュートリアル
3.電子書籍（E-Book）
4.ガイド
5.ホワイトペーパー
6.インフォグラフィック
7.グラフ
8.教育用の動画
9.教育用のオーディオ
10.ウェビナー
11.イベントチケット
12.Eメール講座
13.書籍の無料配送/書籍の有料配送
14.書籍の無料サンプル
15.動画講座の無料サンプル
16.オーディオ講座の無料サンプル
17.動画講座のDVD無料配送
18.オーディオ講座のCD無料配送
19.無料のコーチングセッション
20.PDFのコンテンツ
21.動画講座のトランスクリプト
22.動画講座のオーディオ
23.要約したコンテンツ
24.業界の現状
25.業界の予測

26.マインドマップ
27.ウェビナーのレコーディングと
リプレイ

28.オーディオブック
29.SlideShare/PowerPoint
30.総まとめ
31.ニュースレター
32.ライブラリ

教育用のリードマグネット解説

https://www.autopilotacademy.jp/lead-magnet-ideas-that-attract-customers-like-magnets/#type1
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33.チェックリスト
34.チートシート
35.フレームワーク
36.テンプレート
37.スワイプファイル
38.事例集
39.トランスクリプト（台本）
40.ツールキット
41.Webアプリケーション
42.リソースリスト
43.カレンダー
44.ポスター
45.スケジュール
46.ワークシート/ワークブック
47.印刷可能なテンプレート
48.インスピレーションファイル
49.プロンプト
50.計算機
51.ジェネレータ
52.表計算
53.レシピ

タイプ2.利用価値の高い
リードマグネット

利用価値の高いリードマグネット解説

https://www.autopilotacademy.jp/lead-magnet-ideas-that-attract-customers-like-magnets/#type2
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54.クイズ
55.調査
56.プレゼント
57.自社ブランド品
58.マニフェスト
59.漫画
60.引用
61.デスクトップの壁紙
62.モバイルアプリ
63.モバイルゲーム

タイプ3.娯楽用の
リードマグネット

娯楽用の高いリードマグネット解説

https://www.autopilotacademy.jp/lead-magnet-ideas-that-attract-customers-like-magnets/#type3
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64.チャレンジ
65.コミュニティサイト
66.アカウント登録
67.Facebookグループ
68.Slackグループ

タイプ4.コミュニティ構築用の
リードマグネット

コミュニティ構築用の高いリードマグネット解説

https://www.autopilotacademy.jp/lead-magnet-ideas-that-attract-customers-like-magnets/#type4
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69.無料トライアル
70.有料トライアル
71.クーポン
72.事例
73.予約待ちリスト（ウェイティングリスト）
74.早期注文割引（アーリーバードディスカウント）
75.送料無料
76.無料相談
77.無料見積もり
78.カタログ
79.パンフレット
80.ライブチャット
81.チャットボット
82.御用聞きコール
83.セールスコール/電話営業

タイプ5.既存顧客向けの
リードマグネット

既存顧客向けのリードマグネット解説

https://www.autopilotacademy.jp/lead-magnet-ideas-that-attract-customers-like-magnets/#type5
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AutoPilotAcademy
からのご挨拶
オートパイロットアカデミーは見込み顧客獲得と成約率向上のため
の最善の方法をお教えしています。

デジタルマーケティングフライトスクールで得られたノウハウをお
使いいただければ、ネットを使って顧客との強固な関係を構築する
ことができるようになり、小さな企業でも大きな成長を実現するこ
とができます。

各ソーシャルメディアで最先端のデジタルマーケティングの情報を
発信しています。ぜひ下記リンクからフォローしてください。

https://www.autopilotacademy.jp/
https://www.facebook.com/autopilotacademy.jp/
https://twitter.com/autopilotac_jp
https://www.youtube.com/channel/UCTfq_XLW85hI-DRjDPcBmCg
https://www.pinterest.jp/autopilotacademy/
https://www.instagram.com/autopilotacademy.jp/
https://www.linkedin.com/in/hidekikoike/
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